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SAOP prodajne provizije
Veliko podjetij zaradi zaostrenih pogojev poslovanja na področju prodaje uvaja nagrajevanje prodajnih referentov po realizaciji in s tem del osebnega dohodka veže neposredno na njihovo prodajno uspešnost. Podjetja pri prodaji sodelujejo tudi z zunanjimi izvajalci oziroma imajo vzpostavljeno partnersko prodajno mrežo, kjer partnerji pri prodaji obračunavajo podjetju prodajno provizijo. Obračun provizije na podlagi fakturirane realizacije zaradi slabe plačilne discipline kupcev ni najboljša rešitev. Tako se vedno bolj uveljavlja obračun prodajnih provizij na podlagi plačane realizacije. »Ročno« spremljanje provizij v primeru velikega števila izdanih računov in večje skupine prodajnih referentov ter različnih odstotkov provizij glede na prodajne artikle pa je praktično nemogoče. 

SAOP obračun prodajnih provizij ponuja učinkovit sistem vodenja in spremljanja obračuna prodajnih provizij po plačani realizaciji. Pri tem omogoča določitev različnih odstotkov provizij glede na skupino prodajnih referentov, skupino prodajnih artiklov ter vrste posla. Poleg tega sistem na istem izdanem računu omogoča obračun prodajnih provizij več prodajnim referentom. Provizije se na izdanih računih samodejno zabeležijo, kar zagotavlja preglednost in omogoča samodejni obračun v primeru, da je račun (delno) plačan.
Osnovne funkcije
· grupiranje prodajnih artiklov v skupine, vezane na prodajne provizije
· vnos prodajnih referentov ter grupiranje prodajnih referentov v skupine
· matrika prodajnih provizij (odstotek prodajne provizije po skupini artikla, skupini referenta in vrste posla)
· samodejno beleženje odstotka prodajne provizije na vsaki vrstici izdanega računa
· obračun in poročila, vezana na izplačilo prodajnih provizij za izbrano časovno obdobje prejetih plačil
Osnovne lastnosti in funkcionalnosti modula – podrobno

Prodajni artikli in referenti
· vsak prodajni artikel je uvrščen v skupino za dodelitev prodajne provizije; v praksi se odstotek prodajne provizije ne dodeljuje vsakemu artiklu posebej, ampak se dodeli naenkrat za sorodne prodajne artikle (skupino)
· vnos prodajnih referentov z njihovimi osebnimi podatki (ime in priimek, telefon, elektronski naslov …)
· združevanje prodajnih referentov v skupine; v praksi se odstotek prodajne provizije redko določa za posameznega referenta, navadno ima določena skupina referentov enake prodajne provizije

Prodajne provizije
· matrika prodajnih provizij omogoča vnos odstotka prodajne provizije za posamezno skupino referentov glede na skupino artikla in vrsto posla (pri čemer vezava prodajnih provizij na vrsto posla ni obvezna)
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Beleženje odstotkov prodajnih provizij na izdanih računih
· sistem poskrbi za samodejno dodelitev odstotka prodajne provizije na vsaki vrstici izdanega računa (glede na prodani artikel, prodajnega referenta ter vrste posla)

· sistem omogoča dodelitev prodajnih provizij več referentom na istem izdanem računu

· možnost ročne spremembe dodeljenega odstotka prodajne provizije (dokler račun ni prenesen v računovodski del iCentra)

Obračun prodajnih provizij in poročila
· sistem temelji na obračunu po plačani realizaciji, torej je pogoj za izplačilo provizije (delno) plačan izdani račun

· obračun nastane za izbrano časovno obdobje prejetih plačil (največkrat za obdobje enega meseca)

· možnost izpisa več vrst obračunov:

· po skupinah referentov

· po posameznem referentu zbirno

· po posameznem referentu s prikazom prodajnih provizij po izdanih računih
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· po skupinah artiklov

· po posameznem artiklu

· po posameznem artiklu s prikazom prodajnih provizij po izdanih računih
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· Možnost grafičnega prikaza prodaje po referentih
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· možnost tabelaričnega pregledovanja/analiziranja obračunanih prodajnih provizij po referentih (skupinah) in artiklih (skupinah)
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Povezave z ostalimi programskimi moduli
· Obračun prodajnih provizij je doplačljivi del programskega modula FAK – fakturiranje.
· Zaradi obračuna po sistemu plačane realizacije lahko obračun prodajnih provizij deluje le, če je programski modul FAK – fakturiranje povezan z računovodskim programskim modulom DK – dvostavno knjigovodstvo.[image: image5][image: image6][image: image7][image: image8][image: image9][image: image10][image: image11][image: image12][image: image13][image: image14][image: image15][image: image16][image: image17][image: image18][image: image19][image: image20][image: image21][image: image22][image: image23][image: image24][image: image25]
SAOP prodajne provizije - 1
15.10.2008 - ver. 6.12
SAOP prodajne provizije - 4

